KARIN ISIKGI

Egitmen & Is Kogu & Pazarlama Yéneticisi

Dale Carnegie

Ila¢ ve saglik sektoriinde pazarlama ve satis alanlarinda, ekip yonetimi
dahil olmak tizere 20 y1l1 agkin genis bir deneyime sahiptir. Dale Carnegie
Turkiye’'de egitmen, is kogu ve danisman olarak gérev yapmakta ayni
zamanda pazarlama fonksiyonunu yonetmektedir. Egitim ve danismanlik
alanlarindaki 10 yillik tecriibesiyle, kurumsal dontlisiim siirec¢lerine deger
katan gticli bir profesyoneldir.

Profesyonel Profil

Karin Isikcl, Saint Benoit Fransiz Lisesi’'nden mezun olduktan sonra
Istanbul Teknik Universitesi Kimya Miithendisligi'ni tamamlad.
Kariyerine Fako ilaglarinda Uriin Sorumlusu olarak baglayarak
pazarlama alaninda uzmanlasti. Bayer ilaglarinda Grup Uriin Miidiirligii
ve ardindan Kadin Saglig1 grubunda Satis ve Pazarlama Mudiri olarak

gorev aldu. Karin ISIKCI
N Egitmen & is Kogu & Pazarlama
Bu déonemde: Yéneticisi

o Bayer Kadin Saghgi Farkindalik Projesi ile ‘Dogrudan Pazarlama’
kategorisinde en iyi tiiketiciye ulasan saglik projesi ddilini kazanan
ekipte yer aldi.

karin.isikci@dalecarnegie.com

o Bayer Global Leadership Programi’'na katilarak liderlik
yetkinliklerini gelistirdi.

o Pazarlama ekibiyle birlikte Bayer Global tarafindan ‘En inovatif Proje
Gelistirme’ 6diiliinii ald1 ve saglik sektoriinde sanal gercgekligin ilk
uygulamalarindan birine imza att1.

e Bayer’'de Franchise Miidiirii olarak gorev yaparak Tiirkiye’de Cok Kanalli Pazarlama Projelerine
liderlik etti.

2015 yilindan itibaren Dale Carnegie Akademi’de Egitmen, Is Kogu ve Danisman olarak kariyerine yon verdi.

Uzmanlik Alanlar:

e Liderlik Gelisim Programlar

e Satis ve Miizakere Becerileri Programlari
o Is Koclugu Egitim Programlar

o lletisim ve Sunum Teknikleri Programlari
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Satis Egitimleri Uzmanligi

Dale Carnegie’nin iliski odakli satis, miizakere becerileri, miisteri deneyimi ve satista etkileme
tekniklerini kapsayan asagidaki egitimlerinde, satis ekiplerinin yetkinliklerini gelistirerek miisteriyle giivene
dayali iligkiler kurmalarini saglar.

o lliski Yoluyla Satista Kazanmak

e Miisteri Caginda Satisin Basar1 Anahtarlari
¢ Satista Miikemmellik

o Satis Ko¢lugu

¢ Miizakere: Bir insan Iliskileri Yaklagimi

e Miisteri Deneyimi ve Miisteri Beklentilerini Yonetmek

Satis Egitimi Verdigi Kurumlardan Bazilari

Bakioglu Ambalaj « Baskent Elektrik « BSH Tiirkiye ¢ CEIS ¢« Darhan Miihendislik « Demir Export  Edenred
« Ege Bant e Flender Tiirkiye  Garanti Bankasi ¢ GE Healthcare ¢ Henkel ¢ Ko¢ Universitesi  Kogtas
e Recordati flag ¢ Skechers ¢ The Purest Solution Kozmetik ¢ Token INC ¢ Tri-Wall Metal

Verdigi Diger Egitimler

o Egitici Egitimi

e Dale Carnegie Liderlik Programlari

o Kocluk Egitimi

o Stratejik Planlama, Problem C6zme ve Karar Alma
e Miizakere Egitimi

o Etkili Insan Iliskileri ve Iletisim

e Sunumda Déniim Noktasi

e Is Odakl Kisisel Gelisim

e Stres ve Zaman Yonetimi

o Farkl Kusaklar1 Yonetme “
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