Canli sanal toplantilar, ktresel salginla birlikte is hayatinin vazgecilmesi haline geldi.
Sanal ortamda dinleyenleri konuya odaklamak ve katilimlarini saglamak yiz yuze
iletisime kiyasla cok daha kritiktir.

Iste tam bu noktada, hikayeler yoluyla deneyimleri paylasmak, bilgi alisverisi ve
pekistirme icin gucll bir yol olarak ortaya cikmaktadir. Basaril liderler ve konusmacilar
bunu basariyla uygulamaktadirlar. Urtnlerini, hizmetlerini ve deneyimlerini olumlu
hikayelerle aktaran satis profesyonelleriyle artik daha sik karsilasmaktayiz. Yapilan
arastirmalara gore, hikayelestirerek anlatim, verilerle anlatima kiyasla 22 kez daha fazla
hatirlanmaktadir, ayni zamanda izleyenlerle duygusal bag kurmayi saglamaktadir.

Bizler hikayelerimizin Grlnleriyiz. Dale Carnegie, topluluk 6niinde konusmanin ve hikaye
anlatmanin dogustan gelen degil 6grenilen bir yetenek olduguna inanmistir. Bu egitimde
Dale Carnegie’nin yillarca basariyla gelistirdigi yontemleri goreceksiniz.

Bu modiliin tamamlanmasi katilimcilara;

X izleyicilerinizi, ihtiyaclarini ve isteklerini tanimlamayi,

X Etkili acilis, mesajin aktarimi ve etkili kapanisicin yeni bir yontemle tanismayi,
X Hikaye anlatmanin sihirli formualing,

ogretmeyi hedefliyor.

Sunum Becerileri Egitimleri >




